VTES Mona,’

Mona a terminé son master de sociologie a Nice. Elle a une forte appétence pour le milieunaturel.
Elle aimerait donner du sens a son travail et s'engager fortement pourl'environnement. En
attendant, elle a trouvé un petit boulot de fleuriste mais cela neluiconvient pour plusieurs raisons,
elle prend conscience que I'économie des fleurs est anti-€cologique, les fleurs viennent de treés loin,
leur bilan carbone est effrayant, le gaspillage defleurs est énorme et les OGM sont partout.Elle
aimerait concilier ses compétences acquises en sociologie et son engagement pour laplanéte en
agissant dans son environnement proche: le quartier de Garibaldi , au pied duchateau de Nice.

Business idea

Elle propose aux touristes des ateliers autour des fleurs et plantes locales: atelierssensoriels,

ateliers gustatifs, ateliers médicinaux tout en leur permettant de découvrirl'histoire de la culture

des fleurs et de la région.Ces ateliers sont destinés également aux habitants pour monter en

compétences sur lesfleurs et les plantes. Selon les saisons, ses offres varient , ainsi elle permet de \J
reconnecter avec les saisons, deconnaitre les spécificités climatiques et de développer une autre £
vision de la ville de Nice {




D'ETAPE #2

LE BUSINESS
PLAN

D'ETAPE #l

L'IDEE

SUIVEZ MONA DANS SON
PARCOURS Dt CREATION
D'UNE ENTREPRISE
D'ECOTOURISME.

OBJECTIF FINAL

LE LANCEMENT

D'ETAPE #Y

LA
COMMUNICATION
ET LA MISE EN
CEUVRE

D'ETAPE #3

L'OPERATIONNEL

CHAQUE ETAPE IDENTIFIERA
LES DIFFERENTS NIVEAUX
QUE VOUS DEVREZ
FRANCHIR POUR LANCER
VOTRE ENTREPRISE

CHAQUE ETAPE CONTIENT
DES LIENS UTILES POUR
VOUS AIDER A TROUVER
LES AGENCES ET LES
RESEAUX.

EVALUATION

UTILISEZ CETTE FEVILLE DE
ROUTE COMME UNE LISTE
DE CONTROLE DES
‘MEILLEURES PRATIQUES".



"ETAPE | METTEZ-LE A LECRIT" >
(A) Donnez un nom au projet. Si vous narrivez
pas a en trouver un en 30 secondes, appelez-le 4

ETAPE 2 DEANITION DU PROET ’ ETAPE 3. ESTHL REAUSTE ?

(A) Créez un début, un mieu et une fin Quele est (A) Avant de déployer beaucoup defforts, ce projet est rédiste
Situation actuele, quaimeriez-vous faire et a quoi 7 Si nécessite des mbons deuros, beaucoup de terrain ou beaucoup
resserviderdit une réussite de temps de bénévaat_ envisagez peut-€tre de Commencer a pus
(B) Les financeurs aiment les projets qui sont “cimités’, petite échele ou de trowver une alternative En rége générale, plus le
Cest-ordre les projets dairement identifialoles, avec un projet. est importont, plus i nécessite de préparation

début et we fin dairs, un Colt et des dbjectifs Coirs (B) ldentifiez les principax succés/échecs (por exenpl, s critéres
(C) Estimez comoien de temps ce projet pourrait prendre déighiité). Si votre projet dépend dun terrain ou dune persone
du cout A la fin, y ot des étapes s tout au long du fixe, que se passe-t- sis ne sont pas disponides ?

Projet qui pourraient aider & mesurer kes progrés ? (C) Exarrinez les prindipaux risques et la manére dont is peuvent
(D) En quoi ce projet est- différent de ce qui sest fait étre troités. Le projet peut-d étre étencu de moviere progressive 7'
auparavant et/ou de e qui est en cours ?

/

ETAPE 4 ETAPE PAR ETAPE
(A) Quele est la premiére étape récessaire 6 la réaisation
ol projet 7 Queles sont les 2 ou 3 étapes suvantes ?
(B) Ecriveze sur papier, utisez un tdbleau ou une carte
pour décrire ce qui se passerdit, utisez des fleches, etc
(C) Le projet nécessitet4 un financement (si oui, quond) ?
Si vous aviez un financement, que feriez-vous ?

(D) Si vous nétes pas sir, souignez ki ol vous manguez
dinformation et ce que vous devez trouver.

(E) Comment/ot pourriezvous dotenir ces informations ?

“mon projet” pour linstant. Cet acte seul le rend

plus réel et le nom peut toujours étre changé
plus tard. A partir de maintenant, vous
développez votre idée de projet

(B) Notez quelques points décrivant lidée.
Concrétiser lidée

(C) Créez un résumé de deux lignes. Quelque

chose qui pourrait étre faciement et rapidement
expliqué a quelquun qui ne connait pas le

domaine. |l sera ainsi beaucoup plus facile de

parler de votre projet

ETAPE & TEST +REVISION - —
(A) Demandez & une persorre externe ’ ETAPE S QU
dexaniner ke projet et dopporter un regard neuf. ; 5 ’ ETAPE 6 OPTIONS (A) Qui drigerait le projet ? Qui signerait. la demande et la
(B) Aprés examen, comment le projet. pourrait-d ?;APEC FCOITS oo (A) Ce projet existe-t4 ok dans la région ? etre doffre? o
fﬂfmﬁa’é?%mﬁt/ﬂﬁgwdsinécesm Coa)tmdel:mbm Proge (B) Remplacerait-| un projet existant ? En fg&f&ﬁﬁ;ﬁ)“bmﬁ%m- &
' . . i B) Quin est-l ch torps et de ko valeur quai est different 7 ol et comment - P
ifzdlée?pro)et est- toujours wne idée réaliste 6 ce ;)ﬁw,mﬂ4$%mcwe? (C) Queles sont les options pos sbleseowle & i:s :lms quoand, pourd osez des
(D)Q;AdeSSontleslacmes?DeshFowmﬁors (C) Quien st des taxes (par exerpe, la "Ettreenm(?wexwﬂ?eedde’m (C) Comment/ol le projet serait-i commerciolsé ?
sont-eles encore récessaires ? TVA)» dks taux ce d'onge, oes emplacement, .W‘e Mat'm, dfferents, etc) Comment ferez-vous pour dotenir des particpants/dents ?
(E) Que se passe-t si le projet est un succés ou horordires professionnek, ds frois (D) Pourauoi loption proposée est-ek la (D)W‘emﬁtwf‘t-iréoisé?DmSlefesPeCtd‘
n éckec 7 Quel est Inéritage ? barcares, etc? meleure ? uckget, des s et o fintégrakté o projet ?

(E) Bréve revue des résutats a ce jour, des changements

sont-s nécessaires 7'

< (12 MOIS)




COMMENT REDIGER UN BUSINESS PLAN

, , ETAPE 2 : REDIGER UNE
ETAPE ) : REDIGER UN DESCRIPTION DE
RESUME L'ENTREPRISE

" . . ) 4 . .
e "Vendez votre entreprise et expliquez Detaillez votre entreprise

pourquoi elle est importante. e Quelle est l'opportunité sur laquelle votre
’ . . . . 7
e Incluez un résumé qualitatif de votre entreprise va capitaliser :
\ ’ 5 H 7
plan et de votre modéle operationnel / e Quel est le marche cible 7

d

* Soulignez en quoi votre entreprise se

- A ' . . CONCURRENCE ~ ETAPE Y : STRUCTURE
Un business plan peut etre compose de sept sections qui sont OPERATIONNELLE
chacune essentielles pour expliquer votre entreprise. Les meilleurs o Décrivez le secteur dactivité dans lequel
’ ’ , e Comment votre entreprise fonctionnera-t-
business plan sont rédigés en paragraphes courts, dans un langage votre entreprise va operer et mettez en elle au quotidien ?

évidence les opportunités dont vous allez

clair et concis.

e Quelle est la structure juridique de votre

.. . . . tirer parti. -
Vous utiliserez un business plan pour vendre votre entreprise a des , , , entreprise
A e Avez-vous fait une étude de marchée ? Mett Suid |
investisseurs, qualifier votre entreprise pour des prets, et plus e ldentifiez vos concurrents * TietRez en Cvidence 1es personnes
. \ ) . _ , impliquees et la valeur qu'elles apporteront.
encore. Disposer d'un plan solide est toujours utile et peut eégalement
vous aider, en tant que chef dentreprise, a garder vos actions sur ETAPE 5 : DESCRIPTION ETAPE 6 : MOBILISATION
: DU PRODUIT Dt CAPITAUX
la bonne voie.
e Discutez en détail de ce que vous e Si vous souhaitez qu'un investisseur ou

Soyez absolument sar que chaque élément dinformation qui figure ici allez vendre ou offrir. un préteur potentiel lise cette section,
sert 6 soutenir votre business plan. o Cette section sera probablement un vous devez linclure dans votre

peu plus longue que les autres en demande de financement.

raison de son importance. /
HIERNS Tl ETAPE 7.: ANALYSE ETAPE 8« ANNEXE
Les étapes indispensables : https://economie.grand- FINANCIERE ET PROJECTIONS ﬂ
chatellerault.fr/c/document_library/get_file?uuid=f£795289-d80I-Yd2a-a4c6- e Tout autre élément dinformation tel
e({edch(_anigwpldzlosls L4 peu lmpor‘te que vous inCIUieZ une que des IlcenCES, des 9raphlques ou
Outil de création d'un business plan https://www.startmystory.fr/. demande de financement dans votre tout autre élément qui n'a pas pu

plan, vous voudrez inclure ici une etre intégré organiquement dans le

analyse financiere plan ailleurs, n'hésitez pas a les inclure

iCi.



https://economie.grand-chatellerault.fr/c/document_library/get_file?uuid=ff795289-d801-4d2a-a4c6-effedc45c0a9&groupId=10818
https://economie.grand-chatellerault.fr/c/document_library/get_file?uuid=ff795289-d801-4d2a-a4c6-effedc45c0a9&groupId=10818
https://economie.grand-chatellerault.fr/c/document_library/get_file?uuid=ff795289-d801-4d2a-a4c6-effedc45c0a9&groupId=10818
https://www.startmystory.fr/

PRENEZ LE TEMPS DIDENTIFIER LES RESSOURCES DONT VOUS

RESSOURCES OPERATIONNELLES — [Rae ke veos '

(6 MO' S QUI TRAVAILLEZ-VOUS ? OU 2
, . SE DEROULERONT V :
DE QUELS EQUIPEMENTS AVEZ-VOUS BESOIN ? D2 ACTIVITES?

T Y
. S ) ¥ _ _
Y ) -'_I'A !yw””.

@ RESSOUR |
- SUCCES D.'UNE

- ORGANISATION

- ® DEPEND LARGEMENT
@ DU TALENT ET Dt
. ® LA FORCE DE SES
'@  EMPLOYEs,

PSYCHOLOGIQUE

£SS CAN BE AN EXTREMELY

STARTING A BUSIN
ENEUR TO UNDERTAKE.

STRESSFUL FOR AN ENTREPR
WELL AS STAY MOTIVATED,

TO MAINTAIN SANITY AS A \
IT CREER UNE ENTREPRISE PEUT £ TRE UNE EXPERIENCE
EXTREMEMENT STRESSANTE POUR UN ENTREPRENEUR.

POUR RESTER SAIN DESPRIT ET MOTIVE, IL EST

IMPORTANT DE DISPOSER D'UNE EQU)PE DE SOUTIEN
ER ET L'AIDER Sl NECESSAIRE. CETTE

COMPOSEE D'AMIS, DE MEMBRES DE
MENTOR OU D'UN GROUPE

PROFESSIONNELIS IMPORTANT TO HAVE A SUPPORT

TEAM THAT CAN GIVE GUIDANCE AND SUPPORT AS

NEEDED. THIS TEAM MAY BE COMPOSED OF FRIENDS,
FAMILY, MENTOR OR PROFESSIONAL GROUP.




COMMUNICATION
ET MISE EN CEUVRE " MARKETING |
(3 MOIS)

UNE FOIS QUE VOUS AVEZ EU LIDEE DE CREER ET DE

ETABLIR UNE
VENDRE UN PRODUIT OU UN SERVICE, ET QUE VOUS PRESENCE EN LIGNE
VOUS PREPAREZ A LANCER LENTREPRISE, LETAPE
SUIVANTE CONSISTE A ENTRER EN CONTACT AVEC LE
PUBLIC ET A COMMENCER A ATTIRER SON ATTENTION. IDENTITE DE LA
CEST LA QUINTERVIENT UN PLAN DE COMMUNICATION MARQUE
ET DE MISE EN CEUVRE.
QUE VOUS CHERCHIEZ A GAGNER EN CREDIBILITE GRACE

FINANCEMENT

AUX CANAUX DES MEDIAS SOCIAUX, A VOUS CONNECTER

A UNE COMMUNAUTE OU A UN RESEAU, OU A OUVRIR

DES VOIES DE FINANCEMENT POTENTIELLES, LE BON PLAN

DE COMMUNICATION PEUT VOUS AIDER A OBTENIR LA CONNECTING WITH
SENSIBILISATION ET LA RECONNAISSANCE PONT VOUS 'E'E)—Irv\\?\/,\%?\ﬁ.?.f
AVEZ BESOIN POUR CONSTRUIRE LE SUCCES DE VOTRE

ENTREPRISE.

CONCENTREZ-VOUS SUR LE PUBLIC
RENDEZ-LE MEMORABLE
LANCEZ DES CONVERSATIONS

QQEEQ UNE LISTE D'ADRESSES
ELECTRONIQUES

CREEZ UN SITE WEB/DES COMPTES
SUR LES RESEAUX SOCIAUX

DEVELOPPEZ DES RELATIONS

CREER DE LA VALEUR

PRESENTEZ-VOUS LA OU SE TROUVE
VOTRE PUBLIC

SOYEZ CREATIF

SOYEZ TOTALEMENT
TRANSPARENT POUR CONSTRUIRE
VOTRE CREDIBILITE

COMMUNIQUEZ SOUVENT ET
RAPIDEMENT AVEC LES PRINCIPALES
PARTIES PRENANTES

FAITES DES RECHERCHES ET SOYEZ
PRESENT

https://www.tourismelab.fr/

https://atis-asso.org/

https://lesoiseauxdepassage.coop/




LE

)

ETAPE CLE PLAN DEVALUATION

UNE FOIS QUE VOUS AVEZ OUVERT VOTRE
ENTREPRISE AU PUBLIC, IL EST BON D'ORGANISER
UN EVENEMENT POUR FAIRE VENIR LES PARTIES
PRENANTES INTERESSEES QUE VOUS POUVEZ
CONNAITRE A UN NIVEAU PLUS PERSONNEL.
CEST EGALEMENT UNE EXCELLENTE OCCASION DE
REMERCIER LES PERSONNES ET LES
ORGANISATIONS QUI VOUS ONT AIDE A
DEMARRER.

CREER DES OUTILS DE MESURE
DE LA PERFORMANCE

"‘COMMENT ALLEZ-VOUS VOUS TENIR
AU COURANT DES TACHES ET
OPERATIONS QUOTIDIENNES ?

CREEZ DES OUTILS ET DES PROCESSUS
POUR GARDER LE CONTROLE DE VOTRE
ENTREPRISE.

OUTILS ET SOLUTIONS COMPTABLES

o CONSIDEREZ VOTRE EXPERIENCE. AVEZ-VOUS DEJA TRAVAILLE AVEC UN
LOGICIEL DE COMPTABILITE ? SI OUI, QUEST-CE QUI VOUS A PLU OU
DEPLU ?

o DISPOSEZ-VOUS D'UNE CONNEXION INTERNET ? LES LOGICIELS BASES SUR
LE CLOUD SONT CONVIVIAUX, MAIS NECESSITENT GENERALEMENT UN
ACCES A INTERNET POUR FONCTIONNER.

o AVEZ-VOUS LES FONDS NECESSAIRES POUR PAYER CETTE APPLICATION
MENSUELLEMENT OU L'ACHETERIEZ-VOUS D'AVANCE ?

o PENSEZ A LINTEGRATION. SERAIT-IL UTILE QUE CE LOGICIEL SINTEGRE
AUX PROGRAMMES QUE VOUS UTILISEZ ?

o ESSAYEZ AVANT D'ACHETER. LA PLUPART DES FOURNISSEURS
PROPOSENT UN ESSAI DE 30 JOURS. VOYEZ COMMENT CELA
FONCTIONNERA POUR VOUS.

e SI VOUS LE POUVEZ, PARLEZ-EN A UN COMPTABLE POUR OBTENIR UN
SOUTIEN ET DES CONSEILS.

PARTAGEZ VOTRE EXPERIENCE

—

. FAITES SAVOIR A VOTRE PUBLIC COMMENT
VOUS VOUS EN SORTEZ.

e SUSCITEZ LINTERET ET DEVELOPPEZ VOTRE
BASE DE CLIENTS

. CREEZ DES COLLABORATIONS ET DES

EVENEMENTS POUR FAIRE PARTICIPER VOTRE

PUBLIC

« DEVELOPPEZ UN MODELE
CONCEPTUEL DU PROJET ET
IDENTIFIEZ LES POINTS CLES DE
LEVALUATION.

« CREER DES QUESTIONS
DEVALUATION ET DEFINIR DES
RESULTATS MESURABLES QUI
PEUVENT ETRE DIVISES EN
COURT ET LONG TERME.

« DEVELOPPER UN MODELE
D'EVALUATION APPROPRIE.
UNE EVALUATION REUSSIE MET
EN EVIDENCE LES
INFORMATIONS LES PLUS
UTILES CONCERNANT LES
OBJECTIFS DU PROJET ET
TRAITE SES LACUNES.

o RECUEILLIR DES DONNEES.

« CREER UNE ANALYSE DES
DONNEES POUR VOIR
COMMENT VOUS AVEZ
EVOLUE EN TANT
QUENTREPRISE ET LES
DOMAINES SUR LESQUELS VOUS
POUVEZ VOUS CONCENTRER A

L'AVENIR.




EVALUATION

REVOIR VOTRE
BUSINESS PLAN

. JETEZ UN COUP D'CEIL A

VOTRE PLAN INITIAL ET
VOYEZ OU VOUS EN o
ETES. REFEREZ-VOUS AU PLAN

« COMMENT VOTRE D'EVALUATION QUE VOUS
ENTREPRISE SE AVEZ CREE

COMPORTE-T-ELLE ? \
e JETEZ UN COUP D'CEIL A

VOTRE PLAN
DEVALUATION ET FAITES
LE POINT SUR VOTRE
ENTREPRISE.

e QUELS OBJECTIFS POUVEZ-
VOUS CREER POUR LA
PROCHAINE PERIODE
DEVALUATION 7"
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